Wat isde TCO van maatwerk flightcases ver sus
standaard oplossingen?

De TCO (Tota Cost of Ownership) van maatwerkflightcasesis vaak lager dan standaardopl ossingen over de
volledige levenscyclus. Hoewel maatwerk een hogere initiéle investering vraagt, bespaar je op vervangingen,
reparaties en productschade. Standaardcases gaan sneller kapot en veroorzaken verborgen kosten door
inefficiénte bescherming en noodzakelijke aanpassingen.

Wat betekent TCO preciesbij industriéle verpakkingen?

TCO staat voor Total Cost of Ownership en omvat ale kosten die je maakt gedurende de gehele
levenscyclus van je verpakking. Het gaat niet alleen om de aanschafprijs, maar ook om onderhoud,
reparaties, vervangingen, opslag en de kosten van eventuel e productschade.

Bij industriéle verpakkingen tel je deze kostenfactoren op:

¢ Aanschafkosten van de verpakking

Transportkosten door gewicht en volume

Opslagkosten in je magazijn

Onderhouds- en reparatiekosten

Vervangingskosten bij slijtage

K osten van productschade door onvoldoende bescherming
Tijd en arbeid voor in- en uitpakken
Afvalverwerkingskosten aan het einde van de levenscyclus

Deze benadering helpt je om realistische vergelijkingen te maken tussen verschillende
verpakkingsopl ossingen. Een goedkope standaardflightcase kan bijvoorbeeld duurder uitpakken dan
maatwerk als je alle factoren meeneemt.

Hoeveel kost een maatwer kflightcase werkelijk in vergelijking met
standaar doplossingen?

M aatwer kflightcases kosten aanvankelijk 30-50% meer dan standaar doplossingen, maar deze
investering verdien je vaak binnen 2-3 jaar terug door |agere vervangings- en schadekosten. De exacte
verhouding hangt af van je gebruiksintensiteit en de waarde van je producten.

De kostenverschillen zitten in deze factoren:

Standaar dflightcases zijn goedkoper in aanschaf omdat ze in grote volumes geproduceerd worden. Je
betaalt minder vooraf, maar accepteert compromissen in pasvorm, materiaaldikte en constructie.

M aatwer kflightcases kosten meer door individueel ontwerp en productie. Je investeert in exacte afmetingen,
optimale materialen en een constructie die perfect past bij jouw specifieke toepassing.

De werkelijke kosten worden bepaald door:

o Gebruiksfrequentie van de verpakking
e Waarde van de verpakte producten
¢ Transportomstandigheden en behandeling



e Vereiste levensduur
e Opslagruimte en logistieke efficiéntie

Waar om gaan standaar dver pakkingen vaak sneller kapot dan
maatwer koplossingen?

Standaar dver pakkingen zijn ontwor pen voor gemiddeld gebr uik, niet voor jouw specifieke situatie. Ze
gebruiken vaak dunner materiaal, hebben zwakkere verbindingen en bieden minder optimal e bescherming,
waardoor ze sneller dlijten en vaker vervangen moeten worden.

De duurzaamheidsverschillen ontstaan door:

M ateriaalgebruik: standaardcases gebruiken vaak het minimum aan materiaal om de kosten laag te houden.
Maatwerkcases krijgen een materiaal dikte en -kwaliteit die past bij de verwachte belasting.

Constructiekwaliteit: massaproductie betekent gestandaardiseerde verbindingen en hoeken. M aatwerkcases
krijgen versterkingen op plekken waar jouw specifieke toepassing dat nodig heeft.

Pasvor m: standaardcases hebben vaak te veel speling, waardoor producten kunnen bewegen en de case
onnodige klappen opvangt. Maatwerkcases distribueren krachten optimaal.

Belastingsverdeling: een perfect passende case verdeelt gewicht en schokken gelijkmatig. Standaardcases
concentreren spanning vaak op zwakke punten.

Het resultaat is dat standaardcases vaak binnen 1-2 jaar vervangen moeten worden, terwijl maatwerkcases 5-
10 jaar meegaan bij vergelijkbaar gebruik.

Welke verborgen kosten zitten er in goedkope standaar dflightcases?

Goedkope standaar dflightcases ver oor zaken vaak 40-60% extra kosten door aanpassingen, frequentere
vervangingen en productschade. Deze verborgen kosten maken de lage aanschafprijs al snel duurder dan een
investering in maatwerk.

De belangrijkste verborgen kosten zijn:

Aanpassingskosten: standaardcases passen zelden perfect. Je besteedt tijd en geld aan extrafoam, dividers
of ander beschermingsmateriaal om je producten veilig te krijgen.

Productschade: onvoldoende bescherming leidt tot beschadigde producten. Zelfs kleine schades kosten vaak
meer dan het prijsverschil tussen standaard- en maatwerkcases.

Frequenter e vervangingen: standaardcases gaan 2-3 keer zo vaak kapot. Je koopt dezelfde verpakking
meerdere keren in plaats van één keer een duurzame oplossing.

I nefficiénte opslag: standaardaf metingen passen niet optimaal in je magazijn of transportmiddelen. Je
verspilt ruimte en betaalt meer opslagkosten.

Arbeidstijd: slecht passende cases kosten meer tijd bij in- en uitpakken. Je team besteedt onnodig vee tijd
aan het veilig krijgen van producten.

Transportkosten: standaardcases zijn vaak groter en zwaarder dan nodig. Je betaalt voor lucht en overbodig
materiaal bij elke zending.



Hoe bereken je deterugverdientijd van een maatwer kflightcase-
Investering?

Deterugverdientijd bereken je door het kostenver schil te delen door dejaarlijkse besparingen. Meestal
verdien je maatwerkcases binnen 2-4 jaar terug door lagere vervangings-, schade- en operationele kosten.

Volg deze stappen voor een realistische berekening:

Stap 1. bereken het kostenver schil Deel je extrainvestering door de jaarlijkse besparingen. Het resultaat is
het aantal jaren tot break-even.

Bij verpakkingsmanagement kijken we naar je volledige supplychain om alle besparingen in kaart te brengen.
We helpen je een redlistische TCO-analyse te maken die ale factoren meeneemt.

Wil je weten wat maatwerkverpakkingen voor jouw situatie kunnen betekenen? Neem contact met ons op
voor een vrijblijvende analyse. Ons team van verpakkingsexperts helpt je de juiste keuze te maken voor jouw
specifieke toepassing.

Veelgestelde vragen

Hoe weet ik of maatwerk dejuiste keuzeisvoor mijn specifieke producten?

Maatwerk isvooral zinvol as je regelmatig dezelfde producten verzendt, als je producten waardevol of
fragiel zijn, of als standaardaf metingen niet goed passen. Een vuistregel: als je producten meer dan €1000
waard zijn of asje meer dan 20 zendingen per jaar doet, is maatwerk meestal rendabel.

Welke gegevens heb ik nodig voor een TCO-berekening van mijn huidige
ver pakkingen?

Verzamel data over aanschafkosten, vervangingsfrequentie, reparatiekosten en productschade van je huidige
cases. Noteer ook hoeved tijd je besteedt aan in- en uitpakken en eventuel e extra beschermingsmaterialen die
je koopt. Deze cijfers over minimaal 1-2 jaar geven een betrouwbaar beeld.

Kan ik bestaande standaar dcases upgraden in plaats van volledig nieuw maatwerk te
kopen?

Ja, vaak kun je standaardcases verbeteren met aangepaste foam-inzetstukken, extra versterkingen of betere
sluitingen. Dit kost minder dan volledig maatwerk maar biedt ook minder voordelen. Het is een goede
tussenstap om de waarde van optimale verpakking te ervaren voordat je investeert in volledig maatwerk.

Wat gebeurt er met de TCO alsik mijn producten of processen wijzig?

Maatwerkflightcases zijn vaak modulair ontworpen, waardoor onderdelen vervangen of aangepast kunnen
worden zonder de hele case weg te gooien. Bij grote wijzigingen kun je delen hergebruiken of de case laten
ombouwen. Standaardcases moet je meestal volledig vervangen, wat de TCO negatief beinvloedt.


https://faes.nl/activiteiten/verpakkingsmanagement/
https://faes.nl/contact/
https://faes.nl/over-ons/

Hoelang duurt het voordat ik mijn eer ste maatwer kflightcase ontvang?

De levertijd voor maatwerkcases is meestal 3-6 weken, afhankelijk van de complexiteit en materialen. Dit
lijkt lang vergeleken met standaardcases die direct leverbaar zijn, maar de investering in ontwerptijd zorgt
voor een case die jaren meegaat zonder problemen.

Welke fouten maken bedrijven vaak bij het berekenen van ver pakkingskosten?

De grootste fout is alleen naar de aanschafprijs kijken in plaats van naar de totale kosten. Bedrijven vergeten
vaak de kosten van productschade, extra arbeidstijd, en inefficiénte opslag mee te nemen. Ook onderschatten
ze hoe vaak standaardcases vervangen moeten worden.

Iser een minimum aantal cases waar bij maatwer k rendabel wor dt?

Er is geen vast minimum, maar maatwerk wordt interessanter vanaf 5-10 identieke cases. Bij kleinere
aantallen kun je overwegen om een standaardcase perfect aan te laten passen met maatwerk-inzetstukken.
Voor unieke of zeer waardevolle producten kan zelfs één maatwerkcase a rendabel zijn.

Geredlateerde artikelen

o Welke verpakkingseisen gelden voor militaire drones?

¢ Hoe bescherm je thermische camera sin militaire drone koffers?

e Wat is het verschil tussen standaard transportkisten en maatwerk oplossingen?
¢ Hoe documenteer e testresultaten voor certificering transportkoffers?

o Welke onderhoudskosten beinvlioeden TCO van industriéle kisten?



https://faes.nl/kenniscentrum/welke-verpakkingseisen-gelden-voor-militaire-drones/
https://faes.nl/kenniscentrum/hoe-bescherm-je-thermische-cameras-in-militaire-drone-koffers/
https://faes.nl/kenniscentrum/wat-is-het-verschil-tussen-standaard-transportkisten-en-maatwerk-oplossingen/
https://faes.nl/kenniscentrum/hoe-documenteer-je-testresultaten-voor-certificering-transportkoffers/
https://faes.nl/kenniscentrum/welke-onderhoudskosten-beinvloeden-tco-van-industriele-kisten/

